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▪ Iniciativa de la Consejería de Economía, Hacienda y 
Empleo en colaboración con la Cámara de Comercio de 
Madrid

▪ La VUI (Ventanilla Única de Internacionalización) es un 
servicio gratuito 

▪ Ofrece asesoramiento a emprendedores y empresas 
exportadoras en todos los aspectos relacionados con la 
Internacionalización

▪ Punto único de acceso a los diferentes organismos 
públicos a nivel estatal, autonómico y local.

¿Qué es?



Madrid Exports: Facts & Figures
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➢ First largest region considering the growth of regular exporters (29,6%)

➢ Second largest exporter of Spain (53.252,9 M€) (384.000 M€ Esp.)

➢ 13,1% of total national exports. 1st in Services. 9,1% Incremento resp. 2024

➢ 9.010 regular exporters (more than 4 years of continuous exporting)

➢ But only 10,2% (3.117 exporting companies) export more than 500.000 €

➢ The top 500 companies export 86.4% of the regional total exports. 100- 1ª(69%)

➢ Main exports Industries: pharmaceuticals, automobiles, industrial equipment

➢ Defense and military security: 3,3 %

➢ Exports destinations: Europe (72,8 %), UE (57,6 %), Euro zone (50,5 %)

➢ 10 primeros destinos de export. un 52%

Source: Ministerio de Economía, Agencia Tributaria,



Contexto Internacional: Topics
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Source: Ministerio de Economía, Agencia Tributaria,

➢ Desaceleración global con pérdida de tracción estructural: El crecimiento mundial se sitúa 
en 2,7% en 2026 (vs. 3,2% prepandemia)

➢ Crecimiento desigual y Europa rezagada: Mientras EE.UU. y Asia sostienen la actividad,
➢ Alta incertidumbre geopolítica y comercial estructural
➢ Condiciones financieras más laxas, pero con riesgos relevantes
➢ Inflación moderándose, pero presión real sobre costes
➢ Necesidad de inversión en transición energética y digitalización
➢ Regionalización y diversificación de cadenas de suministro: Nearshoring, Friendshoring
➢ La UE amplía su red de acuerdos preferenciales y refuerza su autonomía estratégica
➢ Fuerte crecimiento de la inversión en defensa y seguridad
➢ Déficit de talento especializado para competir internacionalmente



▪ Sensibilizar al tejido empresarial madrileño de 
la necesidad de internacionalizarse

▪ Incrementar el número de empresas
exportadoras y emprendedores en la 
Comunidad de Madrid

▪ Fomentar la competitividad de las empresas
madrileñas en el exterior

▪ Consolidar la presencia de los productos y 
servicios de las empresas madrileñas en 
mercados internacionales

Objetivos generales



▪ Diagnóstico personalizado del nivel internacionalización

▪ Asesoramiento inicial en trámites y  técnicas de Comercio 

Internacional: aduanas, aranceles, documentación, fiscalidad…

▪ Orientación sobre mercados exteriores, estudios e informes 

▪ Información de instrumentos públicos de apoyo

▪ Información sobre actividades de formación y  promoción

▪ Talleres especializados – Softlanding Internacional Startups

▪ Bases de datos

▪ Biblioteca On Line de Comercio Exterior

▪ Programas de e-commerce y marketing digital

▪ Inglés para la comunicación internacional

Algunos de nuestros servicios



▪ Atención especializada de un equipo técnico experto

▪ Asesoramiento personalizado con reuniones presenciales y 

telemáticas

▪ Información accesible, clara y sencilla

▪ Seguimiento individualizado de las consultas

▪ Puesta en contacto directo con organismos de apoyo a la 

internacionalización y de financiación. 

¿Qué reciben las empresas?



Organismos con los que colaboramos



Participación en Ferias. Apoyo start-ups

4YFN (MWC- Barcelona)

eMerge Américas (Miami) 

Hannover Messe

SelectUSA (Washington DC)

Web Summit (Lisboa) 

Slush (Helsinki) 

NATO Edge (Izmir)



Participación en Ferias. Apoyo start-ups



TALLERES Eventos

Alianzas con Ayuntamientos - Hub Las Rozas Innova: ”La estrategia digital y 

marketplaces como herramienta 

internacionalización”

- Móstoles: “Chat GPT para el exportador” 

VUI online - Contratación pública internacional marco programa 

Womwn Owned “ (2 talleres)

- Introducción al ecosistema emprendedor de 

Finlandia.

Sede de la VUI - Desayuno trabajo empresarias Certificadas Women 

Owned

Capacitación/ Seminarios



✓ Reedición Click & Export: Objetivo 15 empresas 

✓ Social Commerce Internacionalización: Exportar a través de RRSS. 

Reedición English for Export:  15 empresas

✓ Programa Certificación Internacional Empresas lideradas por 

mujeres “Women Owned” de WeConnect Int.

      (43 certificadas)

Programas digitalización y 
competitividad internacional



▪ Empresas que quieran abordar o reforzar la exportación a 
través del canal digital. Servicio de soporte especializado.

▪ Personalización al 100%- Análisis estado madurez digital

▪ Definición del Plan Estratégico de ecommerce (B2B-B2C)

▪ Recomendaciones concretas para su desarrollo

▪ Operativa de acceso a mercados digitales

▪ 40 horas en exclusiva

▪ 3- 4 meses de inmersión

▪ Apoyo económico de las Instituciones

Programa “Click & Export”



Programa Certificación “Women Owned”

1. Sensibilización y formación sobre contratación privada y pública internacional y acceso 

oportunidades para mujeres empresarias (> 51% capital social propiedad mujer)

2. Certificación: las empresarias contarán con la posibilidad de validar su empresa propiedad de 

mujer con la certificación “Women Owned” de WEConnect International

3. Programas de compradores: establecimiento de relaciones comerciales entre mujeres 

empresarias que estén internacionalizando sus empresas y empresas multinacionales e 

instituciones internacionales con procesos de licitación abiertos para mujeres empresarias. 

Paris, Sept. 24; Madrid Octubre 2023; Evento regional Europeo (Madrid, 16 y 17 Noviembre 

25)

4. Logros: Certificación 43 empresarias de Madrid en 2023 y 2024

Proyecto certificación Mujeres Empresarias para licitaciones público-privadas:

➢ Sede en Washington DC y presencia en 100 países
➢  16.000 mujeres empresarias en todo el mundo.
➢ Apoyo del Departamento de Estado de los EEUU y con más de 170 miembros compradores, 

incluyendo las Fortune 500, empresas medianas y pequeñas, tanto públicas como privadas. 



▪ Programa de Diagnóstico y Optimización del idioma inglés en las 

empresas para su internacionalización

▪ Atiende a las características únicas e individuales de cada empresa.

▪ Mejora la imagen de la empresa en inglés para alcanzar más 

credibilidad en el mercado internacional.

▪ Favorece el crecimiento y desarrollo internacional de la empresa y 

sus empleados en otro idioma.

▪ Introduce o mejora la comunicación con clientes y proveedores en 

mercados de habla inglesa.

Programa E4E: English for Export



¿Te ayudamos?

Consejería de Economía, Hacienda y Empleo

C/ O´Donnell 12- 8ª planta, 28009 Madrid

91 422 16 20

info@vuimadrid.org

www.vuimadrid.org

http://www.vuimadrid.org/
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